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Experiencia Profesional

Enero del 2011 hasta la fecha actual.            Orange Latam - Chile
                                                                Ejecutiva de cuentas Internacional

Coordinación de campañas marketing (medio masivo) y trade marketing para grandes clientes como Unilever con sus distintas marcas: Becel, Food Solutions, ICBN, OMO, GPA, Sedal y TRESemmé (Brasil); Bonella y Pingüino (Ecuador); Tío Rico (Venezuela), Maizena (México, Colombia y Centro America); Además otros clientes como Clight (Brasil) y Petrobrás (Chile):
· Control y Evaluación de desarrollo de campañas.

· Elaboración de presupuesto para campañas.

· Acompañamiento de producción de Comerciales y Visuales.
Octubre del 2010 hasta Diciembre del 2010    Immagina Marketing  - Chile
                                                                    Ejecutiva de Cuentas

· Búsqueda y captación de nuevos clientes.
Marzo del 2010                                              ButKin Bar & Restaurante    São Paulo, Brasil
                                                                   Responsable por Eventos y Divulgación – Free Lancer

· Responsable del evento para inauguración del bar.

· Divulgación en empresas y Universidades.

· Planear y Estructurar Acciones de venta y convenio. 

Noviembre del 2009 hasta Febrero del 2010          Dona Flor e Boteco São Bento    São Paulo, Brasil
                                                                Responsable de Eventos – Free Lancer

· Organización de Eventos para empresas de diversos sectores (HSBC...)

· Contacto con clientes.

· Búsqueda y Captación de nuevos clientes.

· Supervisión de personal.

Octubre del 2008 hasta Noviembre del 2009    Iberia Líneas Aéreas de España     São Paulo, Brasil
                                                                   Agente de Tráfego Júnior

· Check In; Conferencia de documentos, pasajes, maletas e informaciones necesarias.

· Embarque y Desembarque. 

· Tasas de Aeropuerto.

· Resiber, Ticket Electrónico y Amadeus.

Junio del 2008 hasta Julio del 2008       Viajes Po       Santiago de Chile
                                               Práctica de Invierno - Turismo

Planear, Organizar y guiar viajes para estudiantes extranjeros en Santiago de Chile.

Julio 2006 hasta Julio del 2007   Ágora Corretora de Títulos e Valores Mobiliarios  São Paulo, Brasil
                                               Práctica en Nuevos Negocios y Comercial
· Identificar, Planear, Estructurar e Implementar acciones de venta en el segmento de personas físicas a través de sociedades y alianzas.
· Detectar empresas con bases de Datos.
· Planificación y Organización de Eventos.
· Búsqueda y captación de nuevos clientes.
Diciembre del 2004 hasta Enero del 2005     Banco Alfa       São Paulo, Brasil
                                                        Práctica - Cobranza.
· Cálculos Financiero de renegociación de contratos de financiamiento.

· Formalización de acuerdos de operaciones vencidas.
· Confección de planillas de acompañamiento de operaciones de financiamiento.
Formación

Ingeniería Comercial – Universidade Anhembi Morumbi, Término en Julio del 2009

           Ingeniería de Administración de Empresas en forma de Intercambio, Universidad Andrés Bello en      Santiago de Chile de agosto de 2007 hasta julio de 2008. 

           Marketing y Ventas – Universidade Anhembi Morumbi, Término en Diciembre del 2008.

Cursos Complementarios

· Facturación Mecanizada, Iberia Líneas Aéreas de España, Madrid – España

· Circulación de Peatones, Infraero, São Paulo – Brasil.

· Fundamentos de Producción de Eventos – Instituto para el Desarrollo Emprendedor, Santiago Chile.

· Investigación de Mercado – Instituto para el Desarrollo Emprendedor, Santiago Chile.

· Introducción al Mercado de Opciones – Ágora CTVM, São Paulo – Brasil.
· Operando Bovespa e BM&Fl – CMA, São Paulo – Brasil.

· Introducción al Mercado de Capitales – APIMEC, São Paulo – Brasil.

· Análisis y Planes Financieros  – Sebrae, São Paulo – Brasil.

· Como vender más y mejor – Sebrae, São Paulo – Brasil.

Idiomas

· Portugués – Nativo.

· Español – Avanzado.

· Inglés – Intermedio.
Conocimientos en informática

· Excel – Intermedio.

· Word – Avanzado.

· Power Point – Avanzado.

· Access – Básico.

· Outlook – Avanzado.

· Dreamweaver – Básico.
Actividades complementarias

· Impartió clases particulares de português para guías turísticos en Chile como free lancer.
Informaciones Adicionales

· Visa de Residencia vigente.
Pretensión Salarial

CLP 650.000 + comisiones.

