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MARIA MERCEDES CABACHIEFF

D.N.I  23.780.682 

FECHA NACIMIENTO: 8/01/74
DOMICILIO: Prilidiano Pueyrredon 2840 7mo “E”
LOCALIDAD: Martínez
TELEFONOS: 4766-4099/4761-3350/153130-8505
E-MAIL: mechcaba@hotmail.com
ESTUDIOS UNIVERSITARIOS

Universidad del Salvador. Facultad de Ciencias de la Educación y la Comunicación.  

Titulo obtenido: Licenciada en Publicidad.
Universidad de Buenos Aires. Facultad de Arquitectura, Diseño y Urbanismo.

CBC para la carrera de Diseño Gráfico. 

Primer año de la carrera de grado. 

OTROS CONOCIMIENTOS

INGLES: I.C.A.N.A. Nivel superior.

Microsoft Office/ Project. Illustrator, Photoshop, Manejo de Redes sociales.
EXPERIENCIA LABORAL

· Feb 2010/Feb 2012
Ogilvy&Mather Directora de Cuentas Digital para American Express – IBM.
· Responsable de la Comunicación digital desde la gestión estratégica,  hasta la implementación y obtención de resultados.

· Trabajo en equipo con los departamentos de Medios, ATL y PR Digital para la elaboración de Campañas integrales.

· Manejo de presupuesto publicitario y objetivos de facturación, que fueron alcanzados exitosamente durante el periodo 2011.
· Gente a cargo: 5 Ejecutivos de Cuenta.

Logros: 
· A través del programa de incentivos My Wish List, se logro el objetivo de alcanzar la satisfacción de los socios hacia el programa Membership Rewards y a su vez modificar la conducta de canje histórica. Acción que obtuvo el premio AMDIA (Asoc.de Marketing directo Arg) y Echo Awards (premio internacional a la eficacia en la comunicación).
· A través del programa de Engagement Creer Crear para socios de American Express, obtuvimos el record de visitas y Fans en su página oficial y como consecuencia se constituyo en un nuevo canal de interacción con los socios.
· 2009 – 2010

FWD (Agencia de Promociones y Trade Marketing). Supervisora de Cuentas. Cuentas a cargo: CCU (Compañías Cerveceras Unidas). Kimberly Clark Proffessional. Telefónica Negocios. Movistar. Interbanking. 
· Responsable desde la estrategia hasta la implementación de acciones como: Stands en exposiciones Ej: Expo agro, programas de incentivos para vendedores directos y para el canal minorista de CCU. Acciones de lanzamiento de productos.
     Gente a cargo: 2 Ejecutivos de Cuenta.

· 2007 – 2008
Clienting Group. Ejecutiva de Cuentas Senior. Area Marketing Directo. Cuentas: Munchi’s y Aon Risk Programa Punto Beneficios.

· Responsable de todas las acciones de Marketing directo de Munchi’s. Distribución del presupuesto anual y contratación de proveedores.

·      Responsable de la coordinación y seguimiento del Programa de fidelizacion para empleados de empresas suscriptas a Punto Beneficios. Desde el envio de Welcome kits hasta la implementación de acciones promocionales dirigidas al target.
· Logros: Premio AMDIA (Clienting Group) Estrategia de Marketing directo Munchis.

· 2006/2007

Agencia JWT. Ejecutiva de Cuentas Senior. Area ATL (Publicidad) Cuenta: Ford. 

· Responsable de todas las acciones ATL y coordinación con áreas BTL de la agencia, para los segmentos de autos medianos.
· Manejo de presupuesto publicitario y control de pauta.
· Contratación de proveedores.
· Logros: Implementación y coordinación en tiempo y forma del lanzamiento de la nueva identidad institucional de Ford “Seguí moviéndote”. 
2004/2006

Euro RSCG4D. Ejecutiva de Cuentas Senior. Area Internet. Cuentas: BVBA Banco Francés – Peugeot Argentina – Nokia Regional (Chile y Argentina)– Unilever – La Serenisima – El noble Repulgue – Telephone 2 – Suzuki. (Desde febrero del 2004 a Octubre 2006).

· Responsable de Cuentas cautivas como Unilever y Nokia Regional para Chile y Argentina.

· Responsable de acciones on-line y coordinación de medios online para todas las cuentas.

· Logros : Lanzamiento de la Web institucional Vitality en conjunto con el departamento de Comunicaciones Coorporativas de Unilever (Accion premiada con el premio Effie a la comunicación institucional).
2001/2004

· Levi & Levy Communication Group. Coordinadora de Producción y responsable del Dpto Multimedia de la agencia. Algunos clientes: Laboratorio Elea – Airborn - Itamae Sushi – Honda Motors de Argentina – Key Bizcayne.
1998/2001

· SCI Multimedia S.A. Ejecutiva de Cuentas Junior. Algunos clientes: Llao Llao Hotel & Resort Golf Spa – Metrored-Telecom Soluciones–Coca Cola de Argentina-Actionline- Edesur-ACNielsen– Hotel Alvear – UFO- Bagley- Honda – Toyota- Grant Thorton – Congresos Internacionales. 
1997/1998
· Bed Time.  Asistente de Marketing. 
1996/1997
· Galería de Arte Centoira. Recepcionista y organizadora de exposiciones. 

CURSOS Y SEMINARIOS
Workshop Redes Sociales (Dictado por Ogilvy&Mather)
Workshops organizados por Fox (Redes sociales y formatos de medios innovadores)
Workshops organizados por Microsoft
Negociación (Dictado en Ogilvy&Mather)

Liderazgo (Dictado en Ogilvy&Mather)

La nueva Ley de medios (Dictado en Ogilvy&Mather)
Seminario de Database (Dictado en Clienting Group)

Curso de Administración de Proyectos (Dictado en Clienting Group)

Seminario de Marketing Directo. (AMDIA) - 2007

Seminario de “Second Life” La internet que viene. En JWT- 2006

 “Imagen de marca” Organizado por la Revista Mañana University, entre otros.






